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TRAS LA DEBACLE ‘PUNTOCOM’,CAMBIAN LOS CRITERIOS DE INVERSIÓN

El capital riesgo vuelve a Internet
Tras el pinchazo de la burbuja, las ‘start ups’tecnológicas españolas se han enfrentado a muchas dificultades para encontrar

financiación.Sin embargo,en los últimos meses se han puesto en marcha varias operaciones que denotan un cambio de tendencia.

MIRIAMPRIETO.Madrid

El martes, emprendedores
tecnológicos e inversores
volvieron a verse las caras en
el First Tuesday de Barcelo-
na, el pasado martes. Des-
pués de cuatro años en el ol-
vido, estos los que reunieron
a la flor y nata de Internet en
losdíasgloriososdel ciberes-
pacio han resurgido de sus
cenizas.

Carlos Blanco, promotor
del First Tuesday en España,
creequeesunmomento idó-
neo para volver a escena.
“Las empresas que aguanta-
ron la crisis ya son rentables
y el capital riesgo está bus-
cando proyectos donde in-
vertir”, aseguraba reciente-
mente aEXPANSION.

Tras el pinchazode la bur-
buja hace seis años, el capital
riesgo español huyó de las
start ups tecnológicas. Con-
seguir capital para este tipo
de proyectos se había con-
vertido en misión imposible.
Sin embargo, en los últimos
meses sehansucedidovarias
operaciones. Pequeñas so-
ciedades comoMolins Capi-
tal Inversión (fundada por
una sociedad hólding de la
familiaMolins ydondeparti-
cipan, entre otros, el grupo
farmacéutico Esteve), Adara
Ventures (un fondo partici-
pado, entre otros, por Fondi-
tel, el fondo de pensiones de
Telefónica, el Fondo Euro-
peo de Inversión y el fondo
de pensiones de Energías de
Portugal), Debaeque Ventu-
re Capital, Najeti Capital o
Highgrowth Partners han
entrado en el capital de pe-
queñas empresas tecnológi-
cas españolas. Dentro de las
iniciativas públicas, se ha

Vocación internacional
Berggi hacerrado un ampliación decapital detresmillonesde
dólares,2,3millonesdeeuros,suscritapor inversoresespañolesy
deEstadosUnidos,quevaloralacompañíaen diezmillonesde
dólares.Lasociedad decapital riesgo Adara hasuscrito 1,7
millonesdedólares,el propio JorgeMatahacontribuido con 0,5
millonesyel resto procededeparticulares.El incremento del
capital sedestinará alaboresdeingenieríadeproducto realizadas
en España,así como alacreación deun equipo comercial queles
permitaatacar el mercado estadounidense.Berggi,fundadaen
octubrede2004,tienesu sedeen Houston yoperaen este
momento tanto en EstadosUnidoscomo en España.Lacompañía
ofreceun servicio demensajeríauniversal en el móvil quepermite
alosusuariosacceder desdeel terminal asuscuentasdee-mail y
mensajeríainstantáneaindependientementedel operador ydel
modelo deteléfono quetenga.Berggi,quetiene85.000usuarios
(lamayoríaen EstadosUnidos),esperaconseguir esteejercicio
unafacturación de1,5millonesdedólaresyalcanzar beneficio
bruto deexplotación (ebitda)positivo en 2008.“El próximo año
queremoshacer unasegundarondaparabuscar otrosocho o
diezmillonesdedólares”,adelantaJorgeMata.

Un equipo de lujo
MusicStrands,surgidaen el seno del Instituto deInteligencia
Artificial (IIIA)del Centro Superior deInvestigacionesCientíficas
(CSIC) tienesu sedeen Oregon (EstadosUnidos),aunque
mantieneen Barcelonasu laboratorio deI+D.Lacompañía,
fundadapor el español Francisco Martin,hacreado una
herramientaquepermiterecomendar músicaen Internet sobrela
basedeunatecnologíaúnicaen el mundo basadaen la
inteligenciaartificial.El caso deMusicStrandsdemuestrala
importanciadeformar un equipo deprimeralínea.Francisco
Martin fundó con otrosemprendedoresotrastart up (Isoco),que
vendió en laépocadoradadeInternet al fondo decapital riesgo
deSantander.En MusicStrands, seharodeado deasesorescomo
DerekReisfield,expresidentedeCBSNew Media,o Andreas
Weigend,exdirector científico deAmazon.También hafichado a
Atakan Centisoy,uno deloscerebrosdelatiendamusical iTunes
deApple,como director deProductosEmpresariales.Laempresa,
quesefundó con un capital deun millón dedólaresprocedente
dedirectivoseinversoresprivados,hacerrado dosrondas en las
quehaconseguido seismillonesdedólaresyhalanzado una
terceraparalograr entrecinco ysietemillonesmás.

Software ‘made in Spain’
PolymitaTechnologies,fundadaen 2002,esunaempresa
españolaquedesarrollaun softwareparalaautomatización de
procesos(conocido como BPM),dondecompiten multinacionales
comoTibco,Filenet o BeaSystems.“Empezamosabuscar
financiación en noviembredel año pasado yen febrero cerramos
el acuerdo”,explicaErikBrieva,consejero delegado delacompañía
y fundador,junto aFrancisco Martin (ahoraen MusicStrands)y
otrosemprendedores,delaempresadesoftwaredeinteligencia
artificial Isoco.Lacompañíahadado entradaen su capital alos
fondosMolinsCapital Inversión yAdaraVentures,quehan suscrito
unaampliación de2,5millonesdeeuros.“Ahora,el capital riesgo
mirafundamentalmenteel equipo,queel modelo denegocio
esté validado yquesetengaun producto paraun mercado
suficientementegrande”,opinaBrieva.Lacompañía,quetieneun
equipo en el queconviven profesionalesdeunadecenadepaíses,
confíaen dar entradaaun nuevo socio financiero queinyecte
recursosparapoder dar el salto internacional. Polymitaespera
facturar esteejercicio del orden de2,5millonesdeeuros.“Hasta
ahorahemostenido siempreflujo decajapositivo;reinvertimos
todo en lasociedad”,comentaBrieva.

‘First Tuesday’ havuelto aEspañaparareunir aemprendedorestecnológicose inversores./ ElenaRamón

lanzadoNeotec Capital Ries-
go, un fondocon 176millones
deeuros iniciales.

Operaciones
Berggi, que ofrece mensaje-
ría unificada para telefonía
móvil, acaba de ampliar capi-
tal en tres millones de dóla-
res (2,3millonesdeeuros), de
los que Adara Ventures ha
aportado 1,7 millones de dó-
lares. Por su parte, Polymita
Technologies, que ha desa-
rrollado un software para la
automatización de procesos,
ha levantado 2,5 millones de
euros de Molins Capital In-
versión y Adara Ventures.
Mientras, MusicStrands, el
recomendador de música en
Internet, ha conseguido seis
millones de dólares de GCR
Venture Capital, Debaeque y

Sequel R&D. Además, NTR
Global, que cuenta con una
solución de control remoto
de ordenadores, ha recibido
nueve millones de euros de
los fondos Elaia Partners
(vinculado a la eléctrica fran-
cesa EDF) y Debaeque (uno
de sus socios es Patrick Rai-
baout, fundador de la punto-
com Parfumsnet). La empre-
sa de telefonía IP Voz Tele-
com ha ampliado capital en
1,5 millones de euros, dando
entrada a FonsInnocat, el
fondo gestionado por
Highgrowth Partners y parti-
cipado, entre otros, por la
Generalitat de Cataluña y
ElectricitédeFrance.

YMartinVarsavsky consi-
guió para FON, su proyecto
de red inalámbricaWi-Fi, 18
millones de euros de gigan-

tes de Internet (Google, eBay
y Skype) y de las sociedades
de capital riesgo estadouni-
denses Index Ventures y Se-
quoiaCapital.

Pese a todo, la situaciónha
cambiado mucho en estos
años. “En la época de la bur-
buja, los inversores hacían
cola en la puerta de los em-
prendedores. Ahora, tienes
que ir a buscarlos y demos-
trarqueelnegocio funciona”,
resume Erik Brieva, conseje-
ro delegado de la empresa de
software española Polymita,
y cofundadorde Isoco.

JorgeMata, presidente de
Berggi y fundador de MyA-
lert (que vendió a la italiana
Buongiorno en 2001), coin-
cide en que las cosas ha
cambiado en estos años.
“Me ha costado trabajo con-

seguir financiación”, con-
fiesa.

“Nos fijamos mucho en el
equipo humano, miramos
que tenga experiencia y ca-
pacidad de superar retos”,
explica Roberto Saint-Malo,
socio de Adara Venture, que
gestiona más de cincuenta
millonesdeeuros.

Internacionalización
Esta sociedad, cuyo plazo
temporal de inversión se si-
túa en los cuatro o cinco
años, busca empresas con
una facturación anual del or-
den del millón de euros, con
un modelo de negocio de-
mostrado, tecnología opera-
tiva y con potencial más allá
de las fronteras españolas.
Hasta la fecha, ha invertido
unos cincomillones de euros

en una quincena de opera-
ciones. Hoy, los inversores se
fijan ahora especialmente en
la proyección internacional
de la empresa. Tanto Mu-
sicStrands como Berggi tie-
nen su sedes en EstadosUni-
dos y ofrecen servicios glo-
bales. La catalanaNTRcuen-
ta con oficinas en ciudades
como Dallas, Tokyo, París o
Estocolmo.

Desde hace unos años, va-
rias empresas europeas de
tecnología e Internet se han
instalado en Silicon Valley,
buscando el dinero que huyó
de Europa con el crash de la
burbuja. Esta localización les
permite estar cerca de los
grandes de Internet, que en
los últimos tiempos tiran de
cartera para comprar start
ups.

Losinversoresson
ahoramucho más
exigentesalahora
deinvertir en ‘start
ups’tecnológicas

El capital riesgo se
fijaen laexperiencia
del equipo y la
proyección
internacional

Operacionesen el sector tecnol—gico
Firma de Inver-

capital riesgo Empresa Actividad sión1

AdaraVentures Berggi Mensajeríaunificada 1,32
en el móvil

AdaraVentures Polymita Softwaredeautomatización 1,75
Technologies deprocesos

MCI Polymita Softwaredeautomatización 1,75
Technologies deprocesos

Debaequey NTR Softwarede ~ 9
ElaiaPartners control remoto
GCRVenture MusicStrands Recomendador musical 1,78
Capital online
Highgrowth VozTelecom TelefoníaIP 1,5
Partners
Highgrowth XifraBusiness ConexionesdeInternet 0,4
Partners con seguridad
(1)En millonesde euros.

Fuente: Elaboración propia y Ascri (Asociación Española de Entidadesde Capital Riesgo)


